goivpoolen

BAD KAKEL GOLV

B2B Saljare / Proffsbutik
Goteborg

Golvpoolen &r marknadsledande i Sverige inom segmentet golv, kakel/klinker och
badrumsinredning. Vi erbjuder kunderna ett brett sortiment av hogkvalitativa varor fran kanda
varumarken till de basta priserna.

Butikerna ar den plats dar vi moter kunden och guidar till noga utvalda, prisvarda och hallbara
produkter for ett vackert hem, samt for proffsen en vélfylld proffsbutik med stora lager fér snabba
direkt leveranser.

Vara kunder ska alltid kanna sig valkomna hos oss, att det ar enkelt att handla, varan pa lager,
snabba leveranser. Vara kunder ska motas av engagerade och serviceorienterade saljare med
god produktkunskap.

Hos Golvpoolen Goteborg finns vastkustens stdrsta badrumsutstélining och ett brett produktutbud
fran nagra av branschens framsta varumarken inom badrumsmabler, kakel/ klinker och tragolv.

Som B2B siljare pa en av Golvpoolen storre enheter ar du ansvarig for att sélja in fordelarna
med att vara kund hos Golvpoolen, driva din egen forsaljning, skapa lonsamhet i proffsbutiken
samt sakerstalla att kampanjer och aktiviteter genomférs med hdg kvalitet.

Dina kunder finns inom byggsektorn med bade sma och medelstora féretag

Rollen som B2B saljare i var proffsbutik:

e Aktivt och engagerat skapa en bra kundupplevelse i "Proffsbutiken”.

e Leverera resultat i enlighet med butikens mal och nyckeltal

e Aktivt ta del av, vardera, tolka och formedla relevant information och kommunicera den
gentemot kollegerna.

e Eget kundansvar och driva affarer

o Dagligt butiksarbete.

Vem soker vi?

Vi pa Golvpoolen ar évertygade om att nar vi delar med oss av kunskaper och erfarenheter,
framgang och entusiasm, gor vi varandra béttre. Tillsammans kan vi astadkomma sa mycket mer!
Till oss tar du med dig:

e Du har tidigare erfarenhet inom forsaljning B2B, meriterande ifran branschen eller
narliggande bransch.

e Du ar sjalvgadende, uthallig, arbetar strukturerat och ser dig sjalv som en driven lagspelare.

e Du har affarsfokus, ar fortroendeingivande och bra pa att skapa langsiktiga relationer med
bade kunder och medarbetare.

e Du gillar att gora affarer och sélja.



Rollen som B2B saljare innebar mycket sjalvstandigt arbete och vi lagger stor vikt vid din egna
motivation, driv och din personliga mognad.

Du ar initiativrik och har mod att utmana dig sjalv.

Du drivs av att bidra till att vi som foretag blir framgangsrika och vill vara i ett sammanhang dar vi
tilsammans skapar forutsattningar for ett gott samarbete.

For att lyckas i rollen kravs att du har starkt kundfokus och ett genuint intresse for affarer.

Du ar affarsméssig, har ett stort sélj- och resultatfokus samt ett personligt driv som yttrar sig i
engagemang och handlingskraft gentemot dina kunder.

Du ar van att arbeta i ett hogt tempo och ar tydlig, kommunikativ och inspirerande i din séljroll.

Utmaningar ar nadgot som triggar och motiverar dig.

Tjansten &r en tillsvidareanstallning pa heltid och vi ser garna att du kan borja hos oss sa snart
som mojligt. Kollektivavtal med Handels och Unionen.

Urval sker I6pande s& skicka in din ansokan redan idag!

Fragor om tjansten tas emot via mail: stefan.erlandsson@golvpoolen.se



