Golvpoolen ar marknadsledande i Sverige inom segmentet golv, kakel och
badrum. Vi erbjuder kunderna ett brett sortiment av hdogkvalitativa varor fran
kanda varumarken till de basta priserna.

ivpoolen

]
]
L]
BAD KAKEL GOLV

Butikerna ar den plats dar vi moter kunden och guidar till noga utvalda, prisvarda och hallbara
produkter for ett vackert hem.

Vara kunder ska alltid kanna sig valkomna hos oss, att det ar enkelt att handla samt I1amna med en
kansla av inspiration for sitt hem. Vara kunder ska motas av engagerade och serviceorienterade
saljare med god produktkunskap.

Hos Golvpoolen Géteborg finns vastkustens stérsta badrumsutstalining och ett brett produktutbud fran
nagra av branschens framsta varumarken inom badrumsmabler, kakel/ klinker och tragolv.

Som vice platschef pa en av Golvpoolens storre butiker &r du ansvarig for att driva férsaljning och
skapa Idnsamhet i butiken samt sakerstélla att kampanjer och aktiviteter genomfors med hog kvalitet.

Rollen som vice platschef:

. Skapa den basta kundupplevelsen i din butik

. Genom ett coachande och ett hégt narvarande ledarskap utveckla ett val fungerande team
som brinner f6r Golvpoolen och férsaljning

. Leverera resultat i enlighet med butikens mal och nyckeltal

o Aktivt ta del av, vardera, tolka och férmedla relevant information och kommunicera den till
medarbetarna

. Du arbetar mot ars-, madnads- och dagliga mal for férsaljning och foljs upp pa det samt
kundndjdhet.

Vem soker vi?

Rollen som vice platschef innebar mycket sjalvstandigt arbete och vi lagger stor vikt vid ditt ledarskap
och din personliga mognad. Du &r initiativrik och ha mod att utmana dig sjalv och andra. Du drivs av
att bidra till att vi som féretag blir framgangsrika och vill vara i ett sammanhang dar vi tillsammans
skapar forutsattningar for ett gott samarbete.

Du arbetar nara butikschefen for konsumentdelen for att na uppsatta mal fér varuhuset i sin helhet och
rapporterar till platschefen.

For att lyckas i rollen kravs att du har starkt kundfokus och ett genuint intresse fér manniskor. Du
forstar vardet av olikheter och skapar resultat genom att fa andra att utvecklas. Du ar affarsmassig,
har ett stort salj- och resultatfokus samt ett personligt driv som yttrar sig i engagemang och
handlingskraft med ett coachande férhallningssatt. Du ar van att arbeta i ett hogt tempo och ar tydlig,
kommunikativ och inspirerande i din ledarroll. Utmaningar ar nagot som triggar och motiverar dig.
Tjansten ar en tillsvidareanstallning pa heltid och vi ser garna att du kan bdérja hos oss sa snart som
mojligt.

Till oss tar du med dig:

. Minst fem ars erfarenhet fran ledande befattning i forsaljning, garna inom detaljhandeln eller
fackhandeln.

. Dokumenterad framgangsrik erfarenhet av att leda andra och utveckla team.

3 Erfarenhet av att med goda resultat driva arbete mot uppsatta mal.

. Kompetens att ta svara beslut



Vi pa Golvpoolen ar évertygade om att nar vi delar med oss av kunskaper och erfarenheter, framgang
och entusiasm, gor vi varandra battre. Tillsammans kan vi astadkomma sa mycket mer!

Fragor om tjansten tas emot via mail: stefan.erlandsson@golvpoolen.se

Urval sker I6pande sa skicka in din ansékan redan idag!
Om féretaget

Arredo &r en del av Bygghemma Group som &r den ledande onlinebaserade leverantéren av
hemférbéttringsprodukter i Norden. Vi erbjuder véra kunder ett brett produktsortiment till attraktiva
priser med bekvdm hemleverans inom framfér allt omréadena heminredning, trédgardsprodukter och
byggvaror. Nagra av koncernens mest namnkunniga onlinebutiker &r bygghemma.se, golvpoolen.se,
chilli.se, trademax.se och furniturebox.se i Sverige, bygghjemme.no i Norge, netrauta.fi, taloon.com
och kodin1.com i Finland samt myhomemobler.dk och frishop.dk i Danmark.

Bygghemma Group omsatte ca 9 miljarder kronor 2020 och &r noterat pa Nasdaq Stockholm, Large
Cap. Totalt har koncernen drygt 2 000 anstéllda och huvudkontoret &r beldget i Malmé. Las mer

pa www.bygghemmagroup.se.




